
Die Zukunft der Mobilität –
heute schon aktiv gestalten! 

Die Kazenmaier Fleetservice GmbH ist heute eine der führenden Leasinggesellschaften für Elektromobilität. Für die 
Gewinnung von Neukunden im Bereich der Elektromobilität (Pkw und Dienstrad) suchen wir Sie! 

Vertriebsmitarbeiter Inside Sales (m/w/d) 
Teilzeit / Vollzeit

           
          Ihre Aufgaben

           
          Ihr Profi l
•  Sie verfügen über eine gute kaufmännische Ausbildung,  
   einen Hochschulabschluss in BWL oder einer vergleich-  
   baren Richtung mit dem Schwerpunkt Vertrieb
•  Sie sind vertriebs-, kommunikationsaffi  n und überzeu-  
   gen durch eine eigenverantwortliche Arbeitsweise
•  Sie können idealerweise auch erste Erfahrung im Ver-  
   trieb oder Telesales nachweisen
•  Sie haben sehr gute Kommunikationsfähigkeiten und   
   eine deutliche klare Stimme

          
   Unser Angebot
•  Umfangreiches Einarbeitungs- und Schulungsprogramm
•  Abwechslungsreiches, vielfältiges Arbeitsspektrum mit     
   Kundenkontakt
•  Mitarbeit in einem dynamischen Unternehmen mit   
   fl achen Hierarchien und kurzen Entscheidungswegen
•  Raum für eigene Ideen an einem modernen Arbeitsplatz   
   in freundlicher Atmosphäre bei fl exibler Arbeitszeit und   
   Homeoffi  ce

 
          Unsere Zielsetzung 
•  Neukundengewinnung für unsere Leasing- und Dienstradlö- 
   sungen
•  Neue Ideen und Impulse geben und im Tagesgeschäft   
   umsetzen 

 
Sind Sie an einer Mitarbeit interessiert? 
Dann senden Sie bitte Ihre Bewerbung mit den relevanten Daten 
(Lebenslauf, Motivationsschreiben, Zeugnisse und Einstiegsge-
halt) und Ihrem nächstmöglichen Eintrittstermin per Email an:   
m.nastold@kazenmaier.de

Für fachliche Fragen stehen wir Ihnen unter: 0721 3728 773 
gerne zur Verfügung. Das Unternehmen legt Wert auf die beruf-
liche Gleichstellung von Frauen und Männern - wir würden uns 
daher insbesondere über die Bewerbung von Frauen freuen.

Bikeleasing

•  Sie identifi zieren und akquirieren potenzielle Neukunden  
   durch eine telefonische Ansprache
•  Dabei analysieren Sie die Kundenbedürfnisse, vermitteln  
   Ihnen ihre individuellen Vorteile durch unsere Mobilitätspro- 
   dukte und vereinbaren verbindliche Präsentationstermine
•  Sie übergeben nach einer erfolgreichen Interessengewin- 
   nung den potenziellen Neukunden strukturiert an unser Ver- 
   triebsteam im Außendienst
•  Sie dokumentieren ihre Arbeit in unserem CRM-System


